
Verkaufsleiter / Key Account Manager (m/w/d)

Hectronic – Markt- und Technologieführer für Mobilitätslösungen in den Bereichen Parken,  
Tanken sowie E-Mobility. Ideenschmiede im Schwarzwald mit weltweiten Aktivitäten.
Inhabergeführtes Familienunternehmen mit über 450 Mitarbeitern. 
Gemeinsam bewegen wir die Welt – Willkommen bei Hectronic!

Das bringst Du mit:  
      •   Du hast sehr gute kaufmännische Kenntnisse und Erfahrung im Key Account Management,  
          vorzugsweise mit Investitionsgütern.

      •   Du hast eine hohe digitale Affinität und trittst sicher und überzeugend im direkten Kundenkontakt auf.

      •   Du bist flexibel und bringst die notwendige Reisebereitschaft innerhalb der gesamten Schweiz mit.

      •   Branchenkenntnisse in Tankstellen, Anlagenbau, Mineralöl- oder Fahrzeugtechnik sind von Vorteil.

      •   Du beherrscht die Schweizer Landessprachen Deutsch und Französisch, Italienisch ist ein Plus.

      •   Du besitzt den Führerausweis Kategorie B. 

Was wir für Dich tun, damit Du erfolgreich sein kannst:  
      •   Vielseitige und abwechslungsreiche Aufgaben in einem spannenden Umfeld. 

      •   Ein motiviertes, engagiertes und humorvolles Team.

      •   Homeoffice-Möglichkeiten und ein Firmenfahrzeug.

      •   Gratis Parkplätze auf dem Firmenareal

      •   41 Stunden-Woche mit 25 Tagen Ferien pro Jahr

      •   Moderne Arbeitsmittel und eine zeitgemässe Arbeitsumgebung.

Du möchtest mit uns gemeinsam die Welt bewegen?

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung per Mail an fretz@hectronic.ch
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Das erwartet Dich bei uns: 
      •   Du gewinnst aktiv neue Kunden und baust nachhaltige Geschäftsbeziehungen auf.

      •   Du übernimmst den aktiven Verkauf von Tankstellenkomponenten sowie kompletten Tankanlagen.

      •   Du berätst und betreust unsere bestehenden Kunden in der gesamten Schweiz und stellst eine  
          langfristige und partnerschaftliche Zusammenarbeit sicher.

      •   Du planst, kalkulierst und begleitest Projekte von der ersten Anfrage bis zur erfolgreichen Ausführung  
          und erstellst anschliessend die entsprechende Nachkalkulation.

      •   Du führst technische Abklärungen direkt vor Ort durch.

      •   Du erkennst neue Geschäftsfelder und entwickelst diese aktiv weiter.


